Min affarsidé
elevmaterial



Efter videon:

1. Hurdana fardigheter tycker du att en foretagare ska ha?

2. Hur forbereder skolan dig for foretagandet? Vilka
fardigheter lar du dig 1 skolan? Hur lar du dig t.ex. att
hantera din tidtabell, dina deadlines och hurdan traning

far du i att tala och halla féredrag?

3. Arbetslivet kraver goda fardigheter i modersmalet samt i
andra sprak. Hur viktigt tycker du att det ar att kunna
svenska om man ska starta ett eget foretag | Finland?



. Mina starka sidor

Borja med att fundera pa dina starka sidor. Fyll i
dina starka sidor | eller i



1. Mina starka sidor

Ar du en bra
talare eller
kanske ar du
Hurdana bast pa att
egenskaper har driva arenden
du som du kan ) vidare?
ha nytta av i Ar du bra pa
foretagsvarlden? att skriva
eller har du
grafiskt
kunnande?

Vilka
skolamnen
ar du bra
pa?

OBS! Om du véljer att jobba med projektet tillsammans med en kompis,
kan det I6na sig att jobba med nagon som har olika styrkor an du.

svenska@



Nagra egenskaper man kan
ha nytta av | arbetslivet:

* social kompetens * modighet

- spraklig kompetens * kreativitet

- formaga att upptrada - flexibilitet

* matematiska kunskaper - formaga att reglera sin tidtabell
* ihardighet « Oppenhet

- nyfikenhet * talamod

- formaga att tanka positivt

m) Fyllidina starka sidor i tankekartan eller i tabellen! svenska (@



Il. Mitt fOretag

Ta fram tankekartan och fyll |
den nar ni gar igenom materialet.



1. Kom pa en bra affarsidé

Hurdana foretag och produkter behovs det | Finland?
Finns det en marknadsnisch som annu inte ar fylld?
Ar det ndgon tjanst eller butik som fattas pa din hemort?

EXEMPEL PA AFFARSIDEER:

E-butik « avkopplingsrum for foretag
en ny app for mobilen * restaurang
Konsultering « food truck

en second hand-butik ¢ tavara pa matsvinnet svenska@



2. Val] en passande foretagsform

 antalet grundare

* behovet av kapital (beh6ver ni investerare?)
- fordelningen av ansvar

* bestammanderatt

« finansieringen

 beskattningen

...paverkar valet av foretagsform

» Las om olika foretagsformer pa féljande sida!



Olika foretagsformer i Finland:

1. Enskild
naringsidkare

toiminimi

2. Oppet bolag

avoin yhtio

3. Kommandit-
bolag

kommandiittiyhtio

Du har beslutsmakten
och ansvaret, du kan
anstalla medarbetare.

Kréaver minst tva
personer. Dessa tva
bolagsman ager
bolaget tillsammans,
ar jamstallda och
ansvarar tillsammans
for bolagets
verksambhet.

| ett kommanditbolag
finns det en eller flera
bolagsman och minst
en delagare, en sa

kallad tyst bolagsman.

4. Aktiebolag
Osakeyhtio

Kraver minst en
person eller ett
samfund med minst
2500 € aktiekapital.
Aktiekapitalet delas |
aktier, som anger
aktiedgarnas ansvar,
vinster och rostréatt.

5. Andelslag

Osuuskuntaa

Kraver minst tre
personer. Andelslaget
ags av medlemmarna,
varav alla har en rost.
Medlemmarnas ansvar
delar sig enligt hur
mycket de investerat i
andelslaget.

OBS! | Finland stdds nya foretagare med en sa kallad startpeng som tryggar féretagarens
utkomst under den tid det tar att etablera foretagsverksamhet. Startpengens belopp ar
32,04€ per dag och betalas for hogst fem dagar per kalendervecka i hogst 12 manader.

svenska@



3. Planera marknadsforingen

Tank pa vilkken marknad du tanker grunda ditt

foretag pa och hurdan konkurrens det finns pa .
just den marknaden. Pa sa sétt kan du béattre
planera marknadsforingen samt battre na ut till .
dina framtida kunder.

Tips! Gloém inte spraket: att kunna flera sprak och kunna
erbjuda tjanster pa andra sprak an finska kan vara en 6
fordel pa marknaden.

Tank noga pa fragor som:

Vad har du som féretagare att erbjuda
som andra inte har?

Hurdan kundkrets har du?

| vilka medier ska du
synliggodra ditt foretag?

Hur mycket pengar kraver
marknadsforingen?

IDEER
OCH
TIPS:

Tidningar, tidskrifter
Radio, Podcasts
TV, film (reklam och produktplacering)

Mobilen: reklamer i olika appar, sociala medier (bloggar, vioggar, Instagram, Facebook
Synlighet pa faltet: gratis reklamprodukter direkt till kunderna, smakprov av nya produkter svenska@



4. FOrbered en
Pitch-talk om 2
ditt fOoretag Y 4

Forbered en sa kallad pitch talk om
foretaget for att battre na ut till dina
kunder. Talet ska inte vara langre an
ett par meningar, sa forsok att ta fram
bara det allra viktigaste!

VAD Pitch ar ett kort tal dar man kort och koncist berattar om sitt foretag och
AR EN om sin affarsidé. En pitch kan aven dvertyga en framtida kund att kopa svenska@
PITCH?  foretagets produkter eller tjanster.



Presentation

* Presentera ditt foretag med hjalp av en Powerpoint,
anvand tankekartan som hjalp

« Om du har tid, kan du aven spela in en reklamsnutt for
foretaget eller skissa en reklambild med en saljande text

svenska@



